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OBJECTIFS

Cadre d’utilisation :

+ En phase de création tarifaire.

Objectifs :

+ Trouver rapidement des comportements similaires ou atypiques.
+ Orienter les décisions tarifaires.

+ Adapter la stratégie avec des ajustements tarifaires (hausse/baisse de prix brochure) ou
des changements de mix tarifaire (création/réduction d’offre).

Nouveaux indicateurs :

+ Erosion tarifaire.
+ Fréquence et intensité de contrainte.
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CONTRAINTE
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CONTRAINTE

Fréquence de contrainte
Pourcentage des dates/unit ou la
capacité a été atteinte.

L’intensité de contrainte

Lead time moyen au moment des
contraintes. Plus la contrainte a lieu to6t,
plus I'intensité de contrainte est
importante.

FREQUENCE ET INTENSITE DE CONTRAINTE

Prix de référence
Tarif RACK théorique, calculé sur la base
du prix catalogue.

Prix de vente
Prix de vent effectif.

Rack Efficiency

Prix de vente divisé par le prix de
référence. Un rack efficiency de 82%
correspond a une érosion tarifaire de
18%.
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CONTRAINTE

Cet écran donne une cartographie des clubs.
Il permet de détecter rapidement les comportements similaires ou atypiques.
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CONTRAINTE

Recommandations associées
aux différents scénarios

Affiner 'analyse afin de mieux
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QUESTIONS/REPONSES (FAQ)

Que faire si on a des anomalies?

Exclure de I'analyse les anomalies (boules isolées) afin de bien respecter les valeurs et I’échelle des axes.

Rack Efficiency et Intensité de Contrainte des dates contraintes
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Rack Efficiency et Intensité de Contrainte des dates contraintes
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EROSION TARIFAIRE

MONTEE EN REFPORTING
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EROSION TARIFAIRE

Cet écran permet d’analyser plus finement l'origine d’une contrainte ou d’une érosion tarifaire.

ETUDE DE I'EROSION TARIFAIRE
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EROSION TARIFAIRE

Comment se décompose la fréguence de contrainte ?

Une date peut étre partiellement contrainte parce qu’elle est composée

d’UH contraintes et non contraintes.

Une UH peut étre partiellement contrainte parce gu’elle est composée
de dates contraintes et non contraintes.
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A noter :
La fréguence de contrainte est pondérée par la capacité des UH.
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MERCI POUR VOTRE ATTENTION
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